
アポ獲得と人脈形成なら

株式会社バジェットアドテクノロジーズ
FB5000サービス資料



Chapter Chapter 

01 サービス概要

SNSでのアポ獲得に追いつけていますか？

アポ獲得革命！

SNSを使った営業・運用代行

実績とコスパで選ぶならFB5000！
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Chapter 

01 サービス概要

FB5000とは？

1日2500円~ のSNS営業代行！

Facebookを使った営業・運用代行

アポ獲得と人脈形成ができる！

+BATの営業代行付
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Chapter Chapter 

01 サービス概要

突然ですが…

SNSを活用した

営業の総金額はいくら？
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Chapter Chapter 

01 サービス概要

A.
出典(Shopify):https://www.shopify.com/jp/blog /social-sel l ing-platform

152兆6500億円

これからもSNS営業は伸びていく！
ビジネスインフルエンサーは超有利
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Chapter Chapter 

01 サービス概要

ビジネスインフルエンサーとは？

Facebook

LInkedin
で経営者人脈を持っている人
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Chapter Chapter 

01 サービス概要

ビジネスインフルエンサーになると

人脈に対しての投稿を展開してアポ獲得
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Chapter 

01 サービス概要

ビジネスインフルエンサー 紀田(自社)

株式会社 バジェットアドテクノロジーズ

取締役

紀田 圭祐

業種　　：Webマーケティング
従業員数：10~20名
課題　　：自社サービスの実証

投稿売上 1,200万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 

01 サービス概要

①ビジネスインフルエンサー 稲葉さん

クリエイティブラビット株式会社 

代表取締役

稲葉 支央里 様

業種　　：Webクリエイティブ
従業員数：1~10名
課題　　：新規開拓・商談の質向上

投稿売上 400万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 

01 サービス概要

②ビジネスインフルエンサー 牧野さん

株式会社 セールスコムズ

代表取締役

牧野　貴宏 様

業種　　：営業代行・経営者コミュニティ
従業員数：1~10名
課題　　：新規開拓・チャネルの拡大

投稿売上 360万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 

01 サービス概要

③ビジネスインフルエンサー 田口さん

ラフメイカー株式会社 

代表取締役

田口　恭平 様

業種　　：営業代行・経営者コミュニティ
従業員数：10~20名
課題　　：新規開拓・新サービスの展開

投稿売上 1,200万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 

01 サービス概要

④ビジネスインフルエンサー 秋山さん

株式会社AKEY

代表取締役

秋山　吏功 様

業種　　：経営者コミュニティ
従業員数：1~10名
課題　　：新規拡大・チャネル拡大

運用売上 400万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 

01 サービス概要

⑤ビジネスインフルエンサー 塚原さん

ワンダーグループ株式会社 

代表取締役

塚原　誠 様

業種　　：短期人材派遣
従業員数：40~50名
課題　　：協業先の拡大

運用売上 400万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 

01 サービス概要

⑥ビジネスインフルエンサー 曽我さん

株式会社 And1

代表取締役

曽我 ジョワード 様

業種　　：新卒採用
従業員数：1~10名
課題　　：新規拡大・チャネル拡大

運用売上 320万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 

01 サービス概要

⑦ビジネスインフルエンサー 小林さん

FAST BPO株式会社

代表取締役

小林　潤一 様

業種　　：BPO・テレアポ
従業員数：10~20名
課題　　：新規拡大・チャネル拡大

運用売上 360万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 

01 サービス概要

⑧ビジネスインフルエンサー 早川さん

株式会社ベイサイト

代表取締役

早川　智博 様

業種　　：Web・システム開発
従業員数：1~10名
課題　　：新規拡大・チャネル拡大

運用売上 200万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 
01 サービス概要

⑨ビジネスインフルエンサー 遠藤さん

株式会社AIMY 

事業責任者

遠藤　知哉 様

業種　　：住宅業界（建設）向けYoutube制作
従業員数：10~20名
課題　　：新規開拓

運用売上 190万円以上！
Your 

Name
Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter 

01 サービス概要

➉ビジネスインフルエンサー 宮下さん

ビギニングジャパン株式会社 

代表取締役

宮下　天政 様

業種　　：採用支援
従業員数：1~10名
課題　　：チャネルの拡大

運用売上 400万円以上！
Your 

Name

Your basic 
info 1Your basic 
info 2
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Chapter Chapter 

01 サービス概要

SNSはまさに資産

認知・単純接触・リファラル生成装置
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Chapter 

01 サービス概要

もしも…

これらのアカウントが

年間65万円で自動で手に入るとしたら？
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Chapter Chapter 

02 営業手法比較

Chapter 02

営業手法比較
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Chapter Chapter 

02 営業手法比較

SNS vs テレアポ vs リファラル vs フォームvsマッチング

SNS テレアポ フォームリファラル

アポ質
紹介者により相手を担保

資産性

アポ

平均単価 1~2万円 1.5~5万円 2~5万円 1~2万円

決裁者接触
決済者に届く可能性あり直接つながれる 受付ブロックあり 紹介によって異なる

提案のしやすさ
文脈が作れる 紹介者が興味付け対話で柔軟 構成次第で提案可能

マッチング

0~2万円

意思決定者層

営業同士で提案通りづらい
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Chapter Chapter 
02 営業手法比較

なぜSNSの中でもFacebookなのか？

 Facebook

2,600万人

30～50代
・有益な情報を集める

・ビジネス活動

　(クライアントワークなど)

ビジネスをしている人に

リーチしやすい

X(旧Twitter) Instagram TikTok
ユーザー数

（日本国内） 4,500万人 3,300万人 1,700万人

10～20代 10～20代 10代利用率の高い年代

・暇つぶし

・情報収集媒体

・自分の日々の情報発信

・トレンドを把握する

・写真や投稿を見る

・情報収集媒体

・自分の日々の情報発信

・おもしろい

・話題の動画を見る

・Z世代向けの

　マーケティング

・情報収集媒体

特徴

実名性によりFacebookをビジネス目的で使う人が多い！
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Chapter 

02 営業手法比較

チャネルの一つして

代表や営業マンが

Facebookを育てない理由がない
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Chapter 

02 営業手法比較

弊社の運用だと毎月どれくらい経営者の人脈が広がるの？

90% が200~300人増

他媒体と違い安定した人脈形成
5万円÷200人で1人当たり250円~での人脈形成
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Chapter 

02 営業手法比較

とはいえ5000人レベルの構築には1~1.5年間かかります。

そこでDM営業 の出番！

友達申請通っている全員にDM営業
アカウント構築中にもアポ獲得で売上UP
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Chapter Chapter 

02 営業手法比較

けどSNSでアポって取れるの？
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Chapter 
02 営業手法比較

取れます！（引用：ウィルゲート様調べ）
Q. Q.SNSで本当にアポは取れますか？

A. 可能です。弊社が実施したアンケート調査では、95%の人が
SNS経由のアポイント依頼に応じたと回答されております。

A.
SNS上で、知らない人がらビジネスの

アポイント依頼が来たことがありますか？

SNS経由のアポイント依頼に応じた理由を

教えてください。(複数回答可)

※全7項目中上位6項目を抜粋
ー｢頻繁にある｣｢たまにある｣と回答した方が回答ー

49.1%サービスや商品に興味があったから

41.3%相手のプロフィールや経歴が

信頼できたから

30.4%共通の知人がいたから

27.8%企業のブランドや実績が

あったから

13.7%紹介や仲介を経ていたから

5.6%応じたことがない

(n=1,010人)

SNSを活用した営業と、従来のテレアポ・

メール営業との違いは何ですか？

SNSを活用した営業は、受付担当者を経由せずターゲットとなる
企業の決裁者へ直接提案が行え、商談に繋がる確率が大幅に向上
いたします。

SNS経由でのアポイント獲得にはどのような

メリットがあると思いますか？

(複数回答可) ※全7項目中上位6項目を抜粋

まったくない

3.6%ほとんどない

9.5% 平均のアポ率

テレアポ 約1.0%(約100件で1アポ)

フォーム営業 約0.3%(約300件で1アポ)

DM(メール) 約0.03%(約3,000件で1アポ)

DM(SNS) 約5.0〜10%(約10件で1アポ)

51.5%自分から積極的に新しいビジネスを

開拓することができる

39.8%他のビジネスパートナーとの

関係強化が期待できる

35.8%コストを抑えて効率的にビジネスの

繋がりを広げることができる

21.8%素早いコミュニケーションが

可能になる

8.3%決裁者へ直接連絡を取る

ことができる

5.3%特にメリットを感じない

(n=878人)
調査概要：｢SNSでのアポイント｣に関する調査

調査概要：2024年11月8日(金)〜2024年11月1(月)、調査方法：インターネット調査、調査元：株式会社ウィルゲート。

調査対象：調査回答時にビジネスようのアカウントを運用する企業幹部・経営者と回答したモニター、モニター提供元、調査人数：1,010人

頻繁にある

36.4%
たまにある

50.5%

(n=1,010人)

調査概要：｢SNSでのアポイント｣に関する調査

調査概要：2024年11月8日(金)〜2024年11月1(月)、調査方法：インターネット調査、調査元：株式会社ウィルゲート。

調査対象：調査回答時にビジネスようのアカウントを運用する企業幹部・経営者と回答したモニター、モニター提供元、調査人数：1,010人

P27



Chapter Chapter 

03 サービスフロー

Chapter 03

サービスフロー
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Chapter 

03 サービスフロー

サービスフロー

オーダーメイド

or


26000のハウスリストから

セグメント切って友達申請

クライアント垢

ログイン

MESSAGES ACTIVE GROUPS

facebook

email or phone

password

Log In

sign up for facebook

友達承認

あらかじめ

定めたシナリオ


DM送信

友達リストに

(人脈へ)

アポ

投稿アプローチ

Like CommentShare
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Chapter 

03 サービスフロー

具体的にどんな運用してるの？

P30



Chapter 

03 サービスフロー

①まずは御社のことを詳しくヒアリング！

ヒアリングシート⁨⁩(一部抜粋)
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Chapter 

03 サービスフロー

②その情報を元にシナリオを作成！

DMシナリオ(一部抜粋)

P32



Chapter 

03 サービスフロー

③ログインして我々が運用！

クリエイティブラビット稲葉さん

5月度実際のデータ
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Chapter 

03 サービスフロー

④レポートでシナリオ改善

改善レポート(一部抜粋)
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Chapter 

03 サービスフロー

⑤PDCAを最速で回して効果が向上！

クリエイティブラビット稲葉さん

6月度実際のデータ
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Chapter 

03 サービスフロー

DM平均反応率

友達申請

400~600件/月

友達承認率

33~50%

120~300
1次DM送信

DM返信率

10~20%

12~60
返信DMへの


日程調整

返信→アポ率

25~50%

3~30

平均

5件

アポ
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Chapter 

03 サービスフロー

⑥友達が増えたら投稿で一気に大量アポ獲得！

年間260アポ！ 年間210アポ！ 年間180アポ！

投稿で年間200アポ取る例も

年間160アポ！
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Chapter 

03 サービスフロー

FB5000の理想図

粗利65万以上

回収目標

長期は投稿
短期はDM

+BATの営業代行

(後述)

年間200アポ超も平均5アポ

短期的にはDMで売上を立て構築した人脈でさらに売上UP！
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Chapter Chapter 

04 さらに

Chapter 04

さらに
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Chapter 

04 さらに

EX1.アカウントが伸びたらFB5000利用者同士で投稿

14アポ送客

6アポ送客

上位プランなら交流会でその場で相互投稿も！
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Chapter 

04 さらに

EX2.失注アポでキャッシュバック

料金が0円以下に！？

紹介料5万円お支払い / 1人

ご紹介いただいた方が成約した場合に紹介料として5万円をお支払いしています。 
FB5000で獲得したアポでの紹介にも有効。

失注アポが収益に変わる。営業コストの回収率が大幅アップ！
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Chapter 

04 さらに

EX3.インフルエンサー化で投稿のキャッシュバック！

下記投稿で120万円！？

紹介案件を投稿して収益に！サービス内で回収事例も
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Chapter 

04 さらに

EX4.さらに我々のクライアントのサービスも特別優待！
セールスコムズ株式会社 

代表取締役

クリエイティブラビット株式会社 

代表取締役

株式会社ポロック

Bowers事業部長

ラフメイカー株式会社 

代表取締役

牧野 貴宏様より 稲葉 支央里様より 星野 一徳 様より 田口 恭平様より

1アポイント無料紹介！

株式会社 Zero-One

代表取締役

30秒動画制作ガチ無料！ 自社交流会無料参加！ Wプラン10万円割引！

竹内FP社労士事務所

代表取締役

株式会社HIORYES

代表取締役

株式会社MotivePower

代表取締役

紺地 悠斗 様より 錦戸 慎司様より 藤田 豊和 様より 相馬 一輝様より

TikTok採用力無料診断！

株式会社 Dairi

代表取締役

補助金FC 10万円割引！ Brandingツール無料 返済義務なし調達！

株式会社 ライトアップ

営業職

株式会社 アクタム

代表取締役

株式会社Spark Now

代表取締役

濵出 春樹様より 戸塚 理仁戸塚 理仁様より 樫根 久澄 様より 小口 裕也様より

テレアポ1件無料！ 紹介料7万円割引！ 電子名刺プレゼント！ 100リスト無料提供！

こちら優待の一部です！

サービスを購入いただかなくても1人まで特別に優待使えるようにします！
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Chapter Chapter 

05 料金

Chapter 05

料金
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Chapter Chapter 

05 料金

ここまでてんこ盛りのサービスが5万円〜！

オプションスタンダートプラン

①個別文面送信   30,000円
②DM全員送信     10,000円
③資料アポ確約   10,000円
④特殊List作成    20,000円
⑤エンプラ攻略       相談
⑥商談顧問          100,000円
⑦営業プロ人材 200,000円

Facebookで

インフルエンサー


を目指すなら！

⁨12ヶ月最低契約期間

50,000円＋税

※全プラン初月のみ初期構築費用として5万円＋税がかかります。
※契約後1週間以内に一括入金
※運用開始日を起算に1年間運用
※FBは公式マーク取得、LIは有料プランへの加入を推奨しています P45



Chapter Chapter 

05 料金

EX.CRMなど成約率を上げる社内システムも開発しませんか？ここまでてんこ盛りのサービスが5万円〜！

システム開発プラン

月10万円で 
AIシステム開発！


どんなものでも対応可能

⁨12ヶ月最低契約期間

100,000円~＋税

どんなシステムでも制作可能、まずは要件相談から！
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Chapter Chapter 

05 料金

EX5.営業マンごと丸っと引き受け可能ここまでてんこ盛りのサービスが5万円〜！

営業丸投げプラン

プロ営業マンも

弊社が手配


成約まで丸投げ

⁨12ヶ月最低契約期間

300,000円~＋税

御社に近いプロ営業マンを手配！クロージングまで丸投げ
P47



Chapter Chapter 

05 料金

FB5000スタンダートプラン

運用業務 分析業務初期設定

友達申請(20営業日)
DM送信(日程調整前まで)
運用報告
月次定例会(任意)
投稿のご提案
商材投稿作成(最大10件)
商材投稿代行(最大10件)

ターゲット検証

レポート作成 15日に1回

ターゲット設定
アカウント構築
効果予測の策定
ヒアリング

返信分析
反応率分析
新規DM内容作成

※ただし新規アカウント作成の際には、効果の最大化のために

　①クライアント様ご自身の端末での作成と本人確認

　②最初にお知り合いへの方への友達申請(50~100人)

　③投稿を3投稿ほどを最初の1週間お願いさせていただいております。
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Chapter Chapter 
05 料金

営業丸投げプラン

運用業務

商談クロージング
テレアポ（応相談）
交流会参加（応相談）
フォーム営業（応相談）
代理店構築（応相談）
営業戦略立案（応相談）

※スタンダートプランの内容はすべて含まれる
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Chapter Chapter 

06 よくあるご質問

Chapter 06

よくあるご質問
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Chapter 

06 よくあるご質問

よくあるご質問

Q, 誰のアカウントを使うのでしょうか？

A, 代表者様やご本人様のアカウントを運用代行させて頂きます。



Q, 友達申請やDM送付は1日何件行うのでしょうか？

A, 友達申請が30件、DM送付は友達承認して頂いた数になります。



Q, アポの定義は何ですか？

A, 日程調整が完了した時点でアポになります。

※日程調整後に商談がリスケ・飛んだ場合でも1アポとして数えます。



Q, 秘密保持契約はありますか？

A, 契約させていただく際に秘密保持契約も締結致します。
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Chapter Chapter 

07 ご検討の皆様へ

Chapter 07

ご検討の皆様へ
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Chapter 

07 ご検討の皆様へ

我々はいずれ御社にも喜んでもらえるサービスを作りたい！

些細なことでも構わないので

ぶっちゃけなんで買わないか教えてください！

サービス改善していきます！
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Chapter 

EX ご検討の皆様へ

ご不明点やご相談ございましたら

お気軽にお申し付けください。

最後までお付き合いいただきありがとうございましたヒアリングシート⁨⁩(一部抜粋)
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アポ獲得と人脈形成なら

株式会社バジェットアドテクノロジーズ
FB5000サービス資料


